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Rebranding
posilil identitu
EFEKTA Brokerpool

Ambice, prostiedi
q VySIGd ky | A j bdy :rj::::\:o:f:l's“

EFEKTA Brokerpool otevira
poradcum novy prostor p.

Rebranding, dvouciferny réist a jasna ambice posunout obrat na miliardu. Ja
o tom, pro¢ je EFEKTA Brokerpool prostiedim, které z Zivnostnikd déla sk
O sile pratelské komunity, roli Spickového IT i 0 tom, pro¢€ dnes uz nes
ale je potreba dorucovat realné vysledky. ~
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se potkdvd ambice s odvahou posouvat

véci dal. EFEKTA Brokerpool dnes stoji
pravé v tomto bodé - v prosttedi, které podpo-
ruje rust, podnikavost a chut délat finance jinak
a lépe. O tom, jak takové prosttedi vznik4, jak se
z poradct stdvaji podnikatelé a pro¢ uz nestaci
jen hezka slova, ale skute¢né vysledky, mluvi vy-
konny feditel EFEKTA Brokerpool Jan Bartusek.

E nergie zmeény je vzdy nejvic vidét tam, kde

Rebranding méate za sebou a znac¢ka EFEKTA
Brokerpool je na trhu nékolik mésict. Jak dnes
hodnotite prvni obdobi po zméné identity?
Rebranding ndm pomdhd od prvnich tydna.
Jsme daleko lépe identifikovatelni. Ve spojeni
s novym brandem jiZ nejsme vnimdni jako srov-
navac, ale jednoznacnéji definujeme, Ze jsme

JAN BARTUSEK,
vykonny feditel EFEKTA Brokerpool

Nové znacka
umoznuje Iépe
komunikovat
schopnost ménit
Zzivnostniky

ve skute¢né
podnikatele.

brokerpool - spole¢nost, kterd ddvd zdzemi fi-
nanénim zprosttedkovateltim.

Skrze tuto znacku dokdZeme lépe komuni-
kovat to, v ¢em jsme silni. Zejména schopnost
délat z finan¢niho poradce - Zivnostnika - po-
stupné podnikatele ve financich.

Lorisky rok byl pro vas brokerpool Gispésny.

Cemu prigitate rlist obratu bezmala o étvrtinu?
Rostli jsme ve dvou smérech. Zaprvé jsme posilili
distribuci - ptisli novi kolegové a silné skupiny,
coZ se prirozené promitlo do obratu. Zadruhé
jsme vyrazné zvysili efektivitu. A to je skutec-
nost, kterd nds zdsadné odlisuje od konkurence.
Poradci k ndm ptichdzeji hlavné proto, aby si ze
své Zivnosti vybudovali skute¢né podnikani a po-
souvali se nejen v rdmci provizniho obratu.

S jiz 18letou praxi v oblasti financi je dnes Honza vykonnym feditelem EFEKTA Brokerpool a feditelem divize
finanénich sluzeb ve skupiné DRFG. Zodpovida zde za koordinaci a strategii nékolika spolec¢nosti, véetné
oblasti fintech. V osobnim Zivoté ma rad cestovani, architekturu a zdravy Zivotni styl.
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Doséahli jsme obratu tfi ¢tvrté miliardy korun, coz
je meziro¢ni ndrtist 0 22 %. A co je dulezité, roste-
me napti¢ segmenty. Uvéry a hypotéky vykazuji
nartst o 57,8 %, investice a zivotni pojisténi 0 26 %
a majetkové pojisténi o 43 %. To ukazuje, Ze mame
zdravé postaveny byznys.

Miluvite o tom, Ze z poradc délate podnikate-
le. V €em je tento pfistup jiny neZ u ostatnich
brokerpool@?

Na rozdil od jinych, ktefi zistdvaji v pozadi a po-
skytuji zdkladni sluzby, my chceme jit vice do
hloubky v rdmci podpory a byt lidem nablizku.
Jdeme jim naproti s know-how, jak nastavit sys-
tém prdce, procesy a mindset tak, aby jejich pod-
nikdni ve financich fungovalo i bez jejich kaz-
dodenni ptitomnosti. Tomu ptizplisobujeme
i nase IT ndstroje a aplikace, které poskytujeme.

RUst obratu

0 22 % podporilo
posileni distribuce
i vyrazné zvyseni
efektivity.
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Zdravy byznys a ekonomicka prosperita po-
radct jako vas hlavni cil brokerpoolu. Co si
pod tim konkrétné predstavujete?

Navdzal bych na ptivodni dotaz. Zastdvame ne-
ustdly rozvoj. Prosperita pro mé neni jen vyssi
produkce. Je to stabilita, systém, ekonomika fir-
my a dlouhodoby rist.

Snazime se distribuci posouvat procesné, pod-
nikatelsky i ekonomicky. To je naSe nejsilnéjsi
know-how - délat z Zivnostnikd podnikatele. Jak
jiz bylo zminéno.

Kladete velky diiraz na sdileni zku$enosti mezi
poradci. Jakou roli v tom brokerpool hraje?
DokaZeme propojit zkuSené manaZery a poradce
naptic regiony i skupinami, které v poolu mdme.
Lidé, ktefi by se jinak nikdy nepotkali, si u nds
predavaji know-how a vzdjemné se inspiruji.

SPOLECNOST EFEKTA BROKERPOOL

zyr

EFEKTA Brokerpool vytvafi stabilni zazemi, které finanénim poradctim umozrnuje budovat vlastni firmy
a dlouhodobé prosperovat. Poskytuje jim nastroje, know-how a podporu, diky nimz jejich podnikani ziskava
systém, jistotu a prostor pro zdravy rist.

Napfi¢ celou distribuci si poradci sdili zkuSenosti, osvédéené postupy a vytvafri pratelskou komunitu. Diky
modernim IT nastrojim a mobilni aplikaci ,Efektivni finance” mohou poradci i manaZefi pracovat rychle,

vvvvv
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Kazda skupina je v nécem silnd. Proto vytvari-
me nejriznéjsi event platformy, kde se mohou
osobné nebo on-line setkdvat a své know-how si
predavat. Tohle je hodnota, kterou Zddny manudl
nenahradi.

Svoji IT platformu povaZujete za jednu ze
svych hlavnich konkurenénich vyhod. Jakou
roli dnes hraje?
Klicovou. Je to zdkladni kdmen prédce poradcd,
manazer i fediteld. N&$ systém je adaptabilni
tak, aby s nim efektivné pracovala kazda z kate-
gorif distribuce a zdroven aby slouZil k obsluze
klientti - pfes web i nasi mobilni aplikaci.
Uvédomujeme si, jak je dtleZité v této oblasti
nezaspat. Proto na aplikaci a hlavnim systému
realizujeme vyvoj na denni bazi. Do toho, jak
nase IT rozvijet, zapojujeme kli¢ové lidi z distri-
buce. Chceme piesné védét, co nasi lidé a jejich
asistentky fesi a jak jim mutizeme zjednodusit
praci. Troufnu si fict, Ze nase IT patfi k nejpo-
krokovéj$im na trhu.

Jak pracujete s tim, aby mezi poradci vznika-
ly skute¢né vztahy?

Mame spole¢nd setkdni, odborné akce, rtizné
incentivy i zahrani¢ni cesty. Lidé se potkava-
ji nejen pracovné, ale i osobné. To je dulezité.
KdyZ se lidé znaji osobné, spolupracuji jinak.
Duvéra pak nenf fraze, ale realita.

Co dnes podle vas poradci nejvice potrebu;ji,
aby mohli dlouhodobé riist?
Prostfedi. To je néco, co néds odliSuje od ostat-
nich. Disponujeme prosttedim, které pomahda
tvofit podnikatele a inspiruje k tomu, aby méli
chut se posouvat a rozvijet.

KdyZ je poradce v prosttedi, které ho motivuje
k rlistu, a zarovent mé k dispozici silné ndstroje
a podporu centrély, ziskd focus. MtiZe se sou-
stfedit na své klienty a na rozvoj firmy, misto
aby fesil provozni zéleZitosti. A praveé tohle pro-
stfedi budujeme.

Jaké jsou vase hlavni priority pro dalsi
obdobi?

Pokracovat v nastoleném trendu rustu distribu-
ce a posunout obrat pfes miliardu.

Pracujeme na ucelenéjsim systému vzdéla-
van{ a ddl rozvijime uz tak Spickové IT zdze-
mi. A pfedevSim chceme své vize dorucovat.
Aby prostiedi, které budujeme, dal generovalo
Gspésné podnikatele.

Doba se zmeénila. Nesta¢i uz jenom hezky
marketing a prdzdné frdze na socidlnich sitich.
Distribuce dnes oc¢ekava redlné vysledky od cen-
trdly a napliiovani svych pozadavki. |
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